www.elektronikpraxis.de/mutmacher

GeBE

Fur den Aufschwung gertistet

In einer Zeit, in der die Krise alles im
Griff zu haben scheint, ist es fiir ein
Unternehmen besonders wichtig -
entgegen der allseits schlechten Stim-
mungsmache - den Blick nach vorne
zu richten, sich liber die Entwicklungs-
moglichkeiten auf dem Markt im Kla-
ren zu sein und die dafiir notwendigen
MaBnahmen rechtzeitig zu ergreifen.

Der mittelstandische Kleindrucker- und
Tastaturhersteller GeBE Elektronik und
Feinwerktechnik nutzt die derzeit durch
geringeres Tagesgeschéft entstehenden
Freirdume, um sich fiir die Zukunft gut
aufzustellen. Wie schon in dhnlich turbu-
lenten Zeiten der 90er-Jahre entschloss
sich GeBE auch jetzt dazu, unter anderem
wichtige neue Produktentwicklungen zu
realisieren, statt abzuwarten.

Konkret heillt das beispielsweise: Ausbau
der im eigenen Hause entwickelten und
gefertigten Kioskdrucker-Produktlinie,
denn ,gerade nach dieser Art Thermo-
printer werden die Anwendungen des
kontinuierlich wachsenden Selbstbedie-
nungs-Marktes kiinftig verlangen”, sagt
Dipl. Phys. Gert Breidenbach, Inhaber des
Unternehmens.

+n vielen Projekten muss mit einem Vor-
lauf von ein bis zwei Jahren, manchmal
sogar mehr, gerechnet werden, bis die
OEM-Kunden mit neuen Produkten er-
folgreich sind, in die GeBE-Komponenten
eindesigned werden.” Gerade deshalb
muss die Unternehmensleitung auchin
konjunkturschwachen Zeiten mit Neu-
entwicklungen in Vorlage gehen, um
beim sicher kommenden Aufschwung
zusammen mit ihren OEM-Kunden neue,
zukunftsorientierte Produkte am Markt
prdsentieren zu kdnnen.

Die Anforderungen im Kiosk-Drucker-
markt steigen stetig, unter anderem
durch die wachsende Nachfrage nach in-
teraktiven Selfservice-Terminals. Zudem
sollen alle Einbaukomponenten immer
kleiner werden. Das von GeBE aktuell
entwickelte Druckerkonzept auf der Basis
eines 32-Bit-Prozessors weist eine deut-
liche Leistungssteigerung in Einsatzbrei-
te und Flexibilitat auf.

GeBE ist nach DIN EN 9001: 2000 zertifi-
ziert, wonach der Qualitdtssicherung be-
sondere Bedeutung beigemessen wird.
So wird beispielsweise bei der Entwick-
lung des neuen Controllers ein Software-
Qualitatssicherungkonzept erarbeitet,

Dipl. Phys. Gert Breidenbach, Inhaber von
GeBE Elekironik und Feinwerktechnik

bevor die Programmierung des Source-
Codes im Detail beginnt.

Der Germeringer Spezialist fUr Datenein-
und -ausgabe baut also gerade in Krisen-
zeiten mehr denn je auf Zukunftsweisen-
des. Denn die Zeit nach der Krise kommt.
Da ist es umso wichtiger, im Vorfeld lang-
fristige Trends genau im Auge zu haben,
bei allgemeinen technischen Weiterent-
wicklungen am Ball zu bleiben sowie
Ziele zu entwickeln und deren Realisie-
rung konsequent zu verfolgen.

Immer die richtige Zeit fur
neue Produktideen

Zu diesem Unternehmenskonzept ge-
hért es auch, in der Krise Prisenz am
Markt zu zeigen. Im Mai stellte GeBE be-
reits die neue, extrem kompakte und leis-
tungsfahige Kiosk-Druckergeneration
~Compact” und ,Compact Plus” vor,

Fir den nachsten Aufschwung wird GeBE
mit einer perfekt aufgestellten Thermo-
drucker-Basisproduktlinie flir den Kiosk-
bereich gerlistet sein. Dariiber hinaus ist
es aus Sicht der Geschéftsleitung ohne-
hin immer die ,richtige” Zeit, gemeinsam
mit den OEM-Kunden auch die Erschlie-
RBung neuer Markte durch neue Produkt-
ideen im Visier zu haben.

80% der im eigenen Hause von den etwa
60 Mitarbeitern entwickelten, produ-
zierten und gelieferten Produkte sind -
selbst bei kleinen und mittleren Serien -
spezifische Anpassungen an besondere
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Intensiv-Workshop

Erfolgreich

verkaufen

14. Juli 2009
13. Oktober 2009
Wiirzburg

Im Workshop , Erfolgreich verkaufen”gibt di
renommierte Verkaufstrainer und Buchautor
Thomas Burzler Verkdufern im B2B die ent-
scheidenden Impulse und praxisnahe Tipps
fiir Neukundengewinnung, Prasentation
beim Kunden und Preisverhandlungen.

Der Nutzen fiir die Teilnehmer:

2\ Sie profitiaren vom Erfahrungsschatz
__a fes Trainers, der in den vergangenen
13 Jahren iiber 8000 Verkéufer
studiert hat.

» Wahrend der Veranstaltung
haben Sie die Mdglichkeit zum

Netzwerken mit Vertriebs-

kollegen in der Branche.

« Sie erhalten einen Videc
mitschnitt der Prasen-

tation des Trainers und
Interaktion wahrend

der Veranstaltung.

Teilnahmegehiihr: ‘

790 € zzgl. MwSt.
pro Person; 500 € zzgl.
MwSt. fiir weitere
Personen aus der
gleichen Firma.
Einen Film mit
Impressionen aus dem
Worlishop und Details zum
Inhalt finden Sie im Internet:



